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-Comeau, Pragtec, s’est dénichée une -

- place au soleil du marché de I'informa-
-tique alors qu’elle vient de lancer sa
< gamme de logiciels Vigilus, destinée &
zautomatiser la veille dans Internet, un
. iravail habituellement fastidieux.
Vigilus se décline en deux options. Vi-
v’gﬂus Plus a 616 spécifiquement congu
Zpour répondre aux besoins des entre-
;Prises en matiere de surveillance de pa-
‘=ges Web et de fichiers. «Vigilus Plus
Zsurveille les changements survenus
~ dans les répertoires et les fichiers et en-
“Ivoie,an ‘importe quel membre de I'en-
:ireprise, une alerte & chaque change-
~Inent», a indiqué le président de Prag-
~tee, Jacques Parent. -
2 Lelogiciel, qui se vend 5959, peut fai-
> re une veille sur un nombre pratique-
- ment illimité de pages et de fichiers. Il
- peut transmette aux destinataires les
"I changements de deux manieres: par
> courriel ou par télécopieur. « Dans cet-
> tegamme de prodiiits et de prix, c'est le
- summum, surtout en matiére de- capa-
-cité de diffusion d’informations», a
> poursuivi le: Pprésident,

: Pragtec a également développé une

: version grand public, Vigilus Smart, qui
- peut étre téléchargé gratuitement surle

< site wwwivigilus.ca_ «Ils "agit d'une es-’

= péce d'introduction & la veille et d’'un

" 2moteur pour faire connaitre Vigilus |

- Plus », a enchainé M. Parent.

- Pragtec a mis trois ans & développer |
- sa gamme de logiciels. Le produit a ét6

* particulierement testé en France et en
+ Belgique, ou il est actuellement diffusé
- davantage ‘qu’au Québec. Toutefois,

T'entreprise a pu bénéficier pendant le

< développement du produit des com-
;mentaires d'un client tout proche le
- Centre d’expérimentation et de déve-
- loppement de la forét boréale. (CED-
FOB) du Cégep de Baie-Comeau.
- «Vigilus fait la partie harassante du
: travall, a souligné la directrice du CED-
- FOB, Yvette Jean-Bernier, lors du lan-
" Zcement du’ logiciel. Notre centre de
- veille d'affaires existe depuis plusieurs

2 années, mais nous sommes beaucoup |

:Pplus performants depuls que nous
- avons Vigilus Plus.»
-* Pour lapremidre année de lancement
: Pragtec espére vendre 1000 exemplai—
- res de Vigilus Plus et souhaite ensuite
: doubler ses ventes chaque année. Pour
- I'mstant, Ventreprise entend se concen-
n + trer sur un logiciel de veille en frangais
RS < avant de voir trop grand -
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- produits, qui procurent trois emplois &

_tiel. Elle a obtenu une aide du Service
" d’actions entrepreneuriales pour 'étu-

«C’est évident que par sa dimension,
le marché anglophone est alléchant,
mais le marché francophone est délais-
s8é dans ce secteur d’activité, a affirmé
M. Parent. Nous voulons done nous y im-
planter solidement avant tout.» ,

Pragtec, une filiale du Groupe-conseil
TDA de . Baie-Comeau, a investi |
250000 $ dans le développement de ses

temps plein et huit autres & temps par-

de de marché et de Développement éco-
nomique Canada pour la commerciali-

" sation. Pragtec est entiérement détenu ‘
par des actionnaires baie-comois.
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